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Nie je poradca ako poradca

V sucasnosti bankové finan¢né institiucie ponukaju svoje produkty (Gvery, sporenia, poistky a
podobne) priamo alebo prostrednictvom svojich obchodnych zastupcov.

Obchodny zastupca - dealer alebo agent vam ponukne len produkty svojej vlastnej
institdcie, pricom vam nemdze ponuknut ni¢ iné. Je to neobjektivne.

Tato sluzba vadésinou konéi vasim podpisom na konkrétnej zmluve. Bezny Clovek sa tazko
orientuje v ponuke a nie vzdy je spokojny zo zlozenia produktu. My nasim klientom
ponukame prehl’adné riesenie financnej stratégie.

Co to v praxi znamena?

V Ziadnom pripade nezastupujume jednu konkrétnu financnu institlciu. Prave naopak.
Kombinaciou rdznych produktov rbznych finanénych institcii mozeme ucelnejsie pomdct
Vasim rieSeniam.

Tato praca si vyzaduje pravidelné vzdeldvanie: Poradca ziskava aktualne informacie od
Specialistov, presnejsie od finan¢nych analytikov, ktory sleduji a vyhodnocuju dianie na
svetovom finan¢nom trhu a to umoznuje ponaknut naozaj kvalitné sluzby.

Kazdy Cclovek je iny a ku kazdému klientovi pristupujeme osobne, individualne a
zodpovedne. Uzavretim zmluvy starostlivost o klienta v Ziadnom pripade nekondi.

Trvaly servis chapeme ako celozivotnu starostlivost o Vas a Vasu rodinu a sme Vam k dispozicii
podla Vasich potrieb. Klient ziska bezplatny dozivotny ochranny servis!



Portfélio

Majetkovy poradca Vam na zaklade vyhodnotenej analyzy navrhne optimalne rieSenie potrebné
k dosiahnutiu Vasich priani, potrieb a cielov... Predovsetkym ide o:

Vlastné byvanie
Behom niekolko rokov ziskat vlastné byvanie, dom alebo byt pri tnosnych mesaénych alebo
ro¢nych vkladoch.

Dochodkové zabezpecenie
Vybudovat dostatoéné finanéné zabezpedenie v starobe, aby bol udrzany pracou dosiahnuty
zivotny Standard.

Zabezpecenie prijmu
Umoznit prvotriednu lekarsku starostlivost a to aj v pripade dlhodobej choroby bez naslednych
financnych dopadov pre Vas a Vasich blizkych.

Podpora deti
Vytvorenie zodpovedajlcich finan¢nych podmienok pre zaistenie budlcnosti Vasich deti.

Dovolenka
Mat dostatok prostriedkov a dopriat si dovolenku svojich snov, po ktorej naozaj tuzite.

Zhodnotenie majetku
Zodpovedajlce zabezpecenie a fina¢né zaistenie hnutelného a nehnutelného majetku.

Sporenie
Atraktnivny a vyhodny spdsob ulozenia penazi s minimalnym rizikom, investicie do zahranicia.

Istota
Zit bez obdv. Mat pIné zabezedenie proti finanénym stratdm plyntcich z pripadného Urazu a
pracovnej neschopnosti.

Vyuzitie statnych subvencii
Moznost optimalne vyuzit $tadtnu podporu sporenia a ziskat tak za niekolko rokov v&acési obnos
penazi k volnému pouzitiu atd.

Uvery
Pomoc pri ziskavani Gverov z bank a Specializovanych bank.

Privatizacia + bytova vystavba
Poradenstvo urc¢ené hlavne pre Spolocenstva vilastnikov bytov



Aké sluzby poskytujeme?

Prvym krokom u klienta je vzdy analyza klientovych potrieb, tazieb a planov. Ind je
situacia rodi¢ov s troma detmi, bezdetnych manzelov, slobodného ¢loveka alebo déchodcov.
Kazdy ma pochopitelne inl predstavu o svojej budlcnosti a o svojich peniazoch. Niekto chce
investovat do byvania, iny chce cestovat a podobne.

Finanény odbornik musi pristupovat ku kazdému klientovi individudlne, pretoze pri stanovovani
stratégie, treba brat do u(vahy individudlne poZiadavky klienta. Samozrejmostou je
diskrétnost, osobné Udaje su chranené zdkonom o ochrane infomdcii a st pokladané za
prisne doverné (bankové tajomstvo).

Nasledujlcou fazou je vyber financnych produktov alebo sluzieb, ktoré najlepsie zodpovedaju
navrhnutému planu. Podstatné je, Ze doporuCované su iba firmy maximalne spolahlivé
(minimalne AA rating), u ktorych vobec nehrozi bankrot ani zamerné poskodzovanie
klientov.

Tretou etapou je servis. Poradca Vam nielen poradi optimalny program, ale zariadi aj jeho
skuto¢nu realizaciu, od obstarania vSetkych potrebnych formuldrov cez vyplnenie az po ich
realizaciu. Z toho vyplyva, Ze klient nestraca ¢as a nemusi sa o ni€ starat.

Nedakajte, ze Vam finanény poradca zostavi dariové priznanie alebo bude riesit Vase problémy
s Uctovnictvom...

Na otazku: "Ktord banka je najlepSia?" ¢i: "Ktora poistoviia je najlepsia?" tiez financny
odbornik neodpovie. Takisto ako Vam nikto nepovie, ktord znacka auta je najlepsia, pretoze
vzdy totiZ zlezi na tom, na ¢o to auto potrebujete. Co napriklad niekomu Gplne vyhovuje,
moze byt pre iného celkom nevhodné. To je prave dévod, preco zadiname prave finanénou
analyzou.



Financny poradca ako doktor na peniaze

S chorobou alebo Urazom ideme k odbornikovi - lekarovi. Ked mame problémy so zakonmi,
obrdtime sa na advokata. Kto sa nevyzna vo finanénictve, mal by navstivit finanéného
odbornika - makléra.

V rozvinutych krajinach sa tato sluzba vyuziva uUplne samozrejme ako lekarska alebo
pravnicka. U nas naraZza na zbytoCnu neddveru: "Zasa je tu niekto, kto od nas bude tahat
peniaze..." Ziadny strach, poradenska sluzba je honorovana z bank!

Poradca ma k dispozicii informacie o vsetkych firmach po6sobiacich na financnom trhu,
mozete sa teda celkom urcite spolahnut, Ze Vam poradi kvalifikovane a objektivne.

Nie je zamestnancom Ziadnej banky alebo poistovne a na rozdiel od firemnych dealerov
je vzdy na strane klienta.



Preco mat finanéého poradcu?

Tak ako sa obycdajny smrtelnik nedokaze orientovat vo vsSetkych platnych zakonoch
a v pravnych zélezitostiach, nema $ancu vyznat sa v dzungli finanéného sveta.

Bez kvalifikovaného financéného poradcu v lepsom pripade plati za poskytované sluzby viac
nez by musel a jeho Uspory postupne znehodnocuje inflacia, v najhorSom pripade pride o
vSetky Uspory... (skrachované banky, nebankové institticie a pod.)

Peniaze urcite nie su v Zivote na prvom mieste, no bez nich sa vSak nezaobideme. Len
malokto ich ma tolko, Ze sa o ne nemusi zaujimat. Pritom vadcsina ludi vie o peniazoch len to
najzakladnejsie: kolko zarobia, kolko stoji byvanie, strava, kolko maju na vkladnej knizke
atd.

Malokto si spocital, Zze na kol'ko sa scvrkne jeho prijem v pripade dlhodobej choroby,
urazu, odchodom do déchodku. Ked Vam zazvoni poistovak, nedd mu vela prace presvedcit
Vas, ze bez poistenia hazardujete so svojou budulcostou. Povie Vam vsetky prednosti svojej
poistovne (Ze su najlepsi). Bol by vSak sam proti sebe, keby priznal, Zze v konkurencej firme
mate za tie isté peniaze viac. V sUcasnosti je asi 1500 moznosti... Mate prave ta spravnu?

Vacsina ludi obvykle podpiSe prvd zmluvu, ktord im dealer stréi pod nos a dalej uz o tom
nepremyslaju. Z vytvalostou ukladaju peniaze na vkladnl knizku alebo na sporoZirovy uUcet
a pritom ich peniaze prerabaja! Chybaja im totiz informacie.



Zabezpecenie rodiny

Rozmyslali ste uz niekedy nad tym, Ze ¢o by sa zmenilo, keby ste dlhodobo prisli o vas
doterajsi prijem? V Ziadom pripade Vas necheme strasit, len si Vs dovolujeme upozornit na
nieco, na ¢o mnohi z nas radsej ani nemyslia.

Podla prieskumov ludia neradi premy$laju nad extrémne nepriaznivymi situdciami a udalostami
v Zivote. Je dobré rozmyslat optimisticky, ale élovek by mal byt proti takymto udalostiam
zabezpeceny.

V mnohych rodinach plynie prijem - viac ako 70% - od jedného z partnerov. Zavazky
a potreby zostavaju aj v pripade dlhodobej choroby, straty zamestnania a podobne.

Kazdy finan¢ny rodinny plan je postaveny na urcitych prijmoch, pokial st vSak tieto prijmy
ohrozené, je jeho realizacia vazne ohrozena.

Je potrebné zabezpedit to najcennejsie ¢o Clovek ma - zdravie, d'alej prijem a majetok
a zodpovednost za spésoben( $kodu.



Zabezpecenie byvania

Miesto, kde Zijeme je doblezité pre kazdého z nds. Vydaje na byvanie predstavuju casto az
tretinu vsetkych rodinnych vydavkov.

Kazdy by si mal polozit otdzku, kde a akym spdsobom usetrit. Najidealnej$im rieSenim je
investovat prostriedky do vlastného byvania namiesto platenia najmu. Hodnota
nehnutelnosti ako takej rastie priblizne o 10 az 15 percent ro¢ne bez toho, aby sme s fou
museli $pekulovat.

Mnoho ludi vSak zasekne pri realizacii svojho sna o vlastnom byvani. Existuje mnoho spésobov

s VVe

s vlastnym poradcom - profesionalom vo svojom obore.



Investicie a sporenie

Investovanie je &innost, ktorej cielom je zhodnotit peniaze nad Groven inflacie. Slovenska
rebublika a okolité Staty maja velmi kratku histériu investovania, a tak je investovanie
spojené so zbytocne vel'kou nedéverou.

VacsSina pefazi je uloZzenych neefektivhe v bankach pod hladinou inflacie. Existuju r6zne
spdsoby uloZenia pefiazi, dokonca itaké, kde modzete usetrit na daniach a este ich mat
k dispozicii v kratkej dobe.

Ak mame k dispozicii lubovoln( sumu periazi a chceme ju nejakym spésobom zhodnotit je
rozumné ju vhodne investovat. Ako sporenie oznadujeme pravidelné ukladanie mensich
finanénych Ciastok za ucelom dosiahnutia urcitej sumy.

Sporenie a investicie je mozné spolu vyhodne kombinovat tak, aby sme vyuzili maximalnu
vysku statnych prispevkov a danovych Gl'av.
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Zabezpecenie v starobe

Zabezpeclenie dochodku je castda téma hlavne v poslednej dobe. Sucasny dochodkovy
systém je neefektivny. Pomer priblizne troch pracujucich na jedného déchodcu bude o 30
rokov 1:1. Z toho vyplyva to, Ze Stat nebude pokryvat zabezpedenie v starobe ako tomu bolo
doteraz a niektori z nds, hlavne ti mladsi si ho bud( musiet zabezpecdit sami.

Je zname, Zze finaCna situdcia dochodkového zabezpecenia je velmi chulostiva. Sikromné
zabezpecenie je preto rovnako dolezité ako zdrava vyZiva.

Mnohi este nevedia, ze ak si chcl zachovat dosiahnuty Zivotny $tandard aj v déchodku
musia preto nieco urobit.

Mate informacie ako najefektivnejsie pripravit vase zabezpedenie v starobe?



Vytvorenie financych rezerv pre deti

Zodpovedni rodi¢ia maju zaujem vytvorit svojim detom finanéni rezervu sliZiacu na
uspesny start do zivota - napriklad financovanie kvalitného vzdelania, byvanie alebo balik
penazi pre neCakané udalosti.

Vyhodou je znaéna éasova rezerva, ktora sa da vyuzit réznymi spdsobmi.

Existuje opat mnoho moznosti ako takého produkty nakombinovat aby optimalne pracovali
pre stanoveny ciel’.



Vyuzivajte len doveryhodnych finanénych poradcov

Kvazi financ¢ni poradcovia slubovali ludom nerealne zhodnotenie ich vkladov, aj ked' to bolo
nereadlne. Nedbverou ludi su poznacené aj investicné fondy, ktoré ludia stale spajaju s
kuponovou privatizaciou.

s VVae

Specializovany produkt. Pridu ku klientovi a v skutocnosti nemaju az taky realny zaujem
optimalne poradit to ¢o by klient naozaj potreboval, ale predat finanény produkt, z ktorého
maju proviziu. Na Slovensku bohuzial' existuju aj ,finan¢ni poradcovia - podvodnici®, ktori
ludom ponukaju na podpis ré6zne nejasné zmluvy.

Niekto sice mdze dobre vyzerat a vediet presvedéivo komunikovat, ale malo by sa od neho
vyzadovat viac, ako len vizitka, ¢ tajomné vypisy o firme. V zdsade by som doporucoval
komunikovat len s finanénymi poradcami, ktori patria k renomovanej bankovej
institicii a vedia to jednoznaéne preukazat.

Nikdy nepodpisujte zmluvu, ktord vyzerd mimoriadne vyhodne, ale treba ju podpisat hned,
lebo ponuka je ¢asovo limitova. V zahrani¢i maju financni poradcovia niekolkoro¢nu prax,
napriklad v banke, v rdmci ktorej prichadzaju do kontaktu aj s mnohymi klientmi a maja teda
rozsiahle sklsenosti.

Zvycajne sa vyzaduje absolvovanie niekolko Skoleni a az potom obdrzia certifikat, na zaklade
ktorého mézu vykonavat finanéné poradenstvo.

Takyto poradcovia vedia, ze finanéné poradenstvo je o dlhodobom vztahu, nie o snahe rychlo
zarobit na klientovi. Nie¢o podobné postupne vznikd aj na Slovensku, kde je uz mozné
absolvovat skisky pre sprostredkovatel'ov investiénych sluzieb pod zastitou Uradu
pre financny trh.



Ako spoznam dobrého finanéného poradcu?

Pri vybere osobného finanéného poradcu by mal byt ¢lovek pochopitelne opatrny. Pri hodnoteni
jeho kvality mozeme uviest napriklad nasledovny postup: Spytat sa ho, & finanéné
poradenstvo je jeho hlavhym zamestnanim - urdite by ste sa nenechali oSetrit lekarom,
ktory cez der pracuje ako automechanik. Byt profesionalnym finanénym poradcom si
vyzaduje stopercentné nasadenie a mnoho vedl'ajsich aktivit hovori o opaku.

Dolezité sU skUsenosti a urcite aj zézemie. Spi€kovy poradca by mal byt podporovany
silnou spoloénostou, ktord mu poskytuje dostatoéné mnozstvo informacii. Aj napriek
tomu, Ze na Slovensku ide o mladé odvetvie Vam ponikame objektivhe financné a
majetkové poradenstvo s vyse 30. roénymi skisenostami na eurépskom trhu. Je
doélezité zaujimat sa aj o to, aké skolenia poradca absolvoval a aky odborny servis vyuZziva.

Oplati sa ziskat informacie, ¢i spolo¢nost, s ktorou finanény poradca pracuje nie je vlastnena
zastupovanymi finanénymi koncernmi. Pokial' by bola tato skuto¢nost pravdou, tak je takmer
isté, ze Vam budd ponuknuté len produkty tychto spoloc¢nosti aj napriek tomu, ze ich
nebudete potrebovat.



Kto vsetko nam radi?

Poradca v banke - banky stavaju hlavne na vlastnych poradcoch. Pracovnici, ktori vysvetlia
klientovi jeho moznosti a pomo6zu s vyberom vhodného produktu - ako a kde investovat, aky
typ Uveru si zobrat - pribudaji na mnohych pobockach. Cielené finanéné poradenstvo je
sucastou ich stratégie, poradcov si samy Skolia. Za tieto sluzby nepytaju zvlastne poplatky.
Ponukaju iba produkty svojej banky.

Poradcovia v stavebnej sporitel'ni, poistovni, spravcovskej spoloénosti - pracuju
podobne ako v banke. Ich ¢innost sa vSak lisi podla toho, v ¢om maju poradit. Dnes uz mnohé
banky ponukaju aj produkty partnerskych poistovni, stavebnych sporitelni ¢i spravcovskych
spoloc¢nosti, preto sa casto na oboch miestach klient dozvie o vsetkych tychto produktoch.
Poradcovia aj v tomto pripade ponukaju len produkty jednej konkrétnej institucie.

Obchodny zastupca - ponuka produkty len jednej firmy, s ktorou ma uzatvorenu zmluvu.
Jeho Ulohou je vysvetlit produkt a umoznit uzatvorenie zmluvy, ak o to klient prejavi zaujem.

Poistovaci agent - ma povolenie od Uradu pre finanény trh na to, aby predstavil a umoznil
podpisat poistnd zmluvu, a aby riesil situaciu, ked dbjde k poistnej udalosti. Zastupuje iba
jednu spolo¢nost.

Poistovaci maklér - mda okrem <dinnosti agenta povolenie na zistovanie a hodnotenie
poistného rizika a poskytovanie odborného poradenstva. Fyzickd osoba maklér alebo agent
musi mat stredoskolské vzdelanie a 5-ro¢nu prax, alebo vysokoskolské a 3-ro¢nl prax, alebo
zlozit odbornl skasku. Musi byt poisteny na minimalne pat miliénov.

Sprostredkovatel’ investicnych sluzieb - to su napriklad predajcovia podielovych listov.
Nemdzu vsak prijimat peniaze, su len ¢lankom medzi spravcovskou spolo¢nostou a klientom.
Musia mat stredoskolské vzdelanie a trojro¢n( prax alebo zlozit odborn( skdsku. Pri ¢innosti st
viazani pravidlami ochrany finan¢ného trhu a ¢innosti vo vztahu ku klientom.

Nezavisly finanény poradca - reprezentuje poradensku firmu, a na zadklade vyhodnotenej
financnej analyzy klienta objektivhe zhodnoti moznosti. Vyuzitie sluzieb nezavislého
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trhu a vhodni optimalizaciu ciest na dosiahnutie klientovych ciel'ov a priani. Klient si
zabezpecuje nasledny kvalifikovany servis.
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Pravne upozornenie:

Na vsetky html, php nachadzajlce sa na strankach, vratane vSetkych podstranok, siborov a
subdomén si uplatnuje autorské prava server poradenstvo.com

Prepis, Sirenie, Ci dalSie spristupnenie, Upravy alebo zmeny tohoto obsahu alebo jeho Casti, a
to akymkol'vek sposobom je bez predchadzajuceho pisomného suhlasu zakazané!
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